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o AVANTAJ REHBERI EViNizi KENDiNiZ Mi SATACAKSINIZ? DOGRU GAYRIMENKUL DANISMANI

GAYRIMENKUL ISLEMLERINIZDE GAYRIMENKULUNUZUN SATISINI ﬂ GAYRIMENKUL PAZARLAMASINDA

BENIMLE CALISIRSANIZ KENDINiZ GERCEKLESTIRMEK [ 1 YETKiLi VE DOGRU GAYRIMENKUL

SIZLERE NE GiBi AVANTAJLAR iISTERSENIZ, NE GiBi SORUNLARLA ' DANISMANI iLE CALISIRSANIZ NE
SAGLAYACAGIM? KARSILASACAGINIZI BiLIYOR MUSUNUZ? GIBI KAZANCLAR ELDE EDECEKSINIZ?
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Giris

Oncelikle burada yer alan bilgilerin, gayrimenkuliiniiziin satisi ile ilgili
akliniza takilan sorularinizdan bazilarina cevap bulmakta size yardimci
olacagini imit ediyorum.

Buglinkii piyasa kosullarinda miulkindzin satisinda size en iyi fiyati
saglayabilecek, profesyonel ve kaliteli hizmeti sunmaya tamamen kararli
bir gayrimenkul profesyoneli ile ¢alisacaginiza sizi temin ederim.

EYLEM EGRICE ‘nin miisterileri yoktur, uzun soluklu dostlari vardir. Bu
nedenle temel ilkem; gelecege doniuk given ve dostluk
temeli olusturarak tim yasamimiz boyunca birlikte calisabilmek
olacaktir...

“Gliclii nedenler, gliglii hareketler yaratir.”
Shakespeare

Benim hayatimdaki en glg¢li nedenim huzur ve glveni ailem ve
dostlarimla paylasabilmektir. Bunlari basarmamin en anlamli ve en giizel
yolunun, c¢evremde huzur ve gliveni tesis etmekten gectigini
ogrendim. Tim danisanlarimin huzur ve mutlulugu ilk ve en 6nemli
amacimdir. Satisin tamamen gilivene dayali, keyifli yolculugunda, sizin
gayrimenkulliniiziin en basarili sekilde ve degerinde satilmasi benim igin
en blyidk mutluluktur.

Bu meslekteki basarim, tim dostlarimin mutlak memnuniyetine baglidir.
Gayrimenkul satisinin  huzurlu, mutlu ve glvenli sirecinde sizinle
bulusmak tzere...

Sevgi ve saygilarimla




95 Ulkede, yaklasik 500 Franchise Ofisi ve
96.000 Gayrimenkul Danigmani
bulunmaktadir.

Su anda 230 ofis ve 2354 Gayrimenkul
Danigsmani ile Turkiye’de de
hizmet vermektedir.

RE/MAX‘in Turkiye’deki 230 ofisinin
10.000’den fazla portfoyiine
www.remax.com.tr’den ulasabilirsiniz.

RE/MAX 1 yil icinde diinyada
2.000.000°dan fazla satis yapan
bir gayrimenkul firmasidir.

RE/MAX HAKKINDA

1973 yilinda kurulan RE/MAX,
bugiin diinyada en ¢ok gayrimenkul
satisi gerceklestiren kurumudur.

1997 yilindan beri Turkiye’'de
faaliyet gostermektedir.

RE/MAX bunyesinde sektordeki
en iyi ve en fazla satis yapan
Musteri Temsilcileri galismaktadir.

RE/MAX Misteri Temsilcilerine en son
pazarlama teknikleri ile sektorde
kendilerine en 6nde yer edinmelerini
saglayacak en iyi satis egitimlerini sunar.



- Jak-Subat-Mart Aylan
3.BOLGE

-\

YILDIZLAR
KuLuBU

2020 YILI
JIZLAR
UBU

CCISLEM 3™

RE/MAX Note
www.remax.com.tr/note

PORTFOY 3.sU
CiRO 2.si
iSLEM 3.5U

EYLEM EGRICE

RE/MAX Note

T EGRICE i
Celoile 5%..

E-.—a.: Oldugunu Ofiste 1.5 Adet RE AL oiredeiol Giarscel Swrasiz 1 :I
Bu seme o rksinchke yakclask WL -+ MDWlik daha met hiimmet Deeclelli igliern gernceicle st Trse wdlcdherila FHulUbDdiene gire
" 4
| 4
»"f:;
2020 YILI OCAK AYI i OCAK AYI

OFIS
AITFOY

z.si

SUBAT AYI

1.5i

em EGRICE yi
Tekvite Ederiy..

=
& RE/MAX )
JT vore T\

\

LEM OFIS

Z-Si

1 EGRICE i
Tebuike Eddeviy..

P~
#® RE/MAX \ RE/MAX
NoTE \ Note

o

O F | S (OCAK-SUBAT-MART) ggg;sunrmun ILK CEYREK
2021 2 GDULLERI
iLK CEYREK CLSTYREK ity
R 0 e " ODULLERI PORTFOY-"
| ODULLERI &

CiRO

RTFOY

3.5'u

OFiS
RO

3.5[)

OFIS
LEM

3.SU

= i - m EGRICE . . N\
o . = EGRICE ok i — lem EGRICE i
W RE/MAX \ Tebvib Ederi,.. n B \ . p(om? - A
i nd \ deviy ",f; e\ Tebuit Edoi. ojw s \ ‘,ﬁ aemax \\ Tebuite Ederiy..
€‘$ RE/MAX s ‘ of® pemax
o ." NOTE i| EOET/EMAX X
i _aw

2021

iSLEM

2

/ e
P S0

.Sl

= W
[ 4 MART AV UBAT AYI OFiS
5
y k]
SUBAT AYI MART AYI | b \ AYLIK
OFiS 2021 YILI | RO \

Z-Si

[ =
UP RE/MAX
NoTE
: \

m EGRICE yi
Tebuie Edensy..

jlem EGRICEyi

\
|\

Tebrik Ederiz..
]




! 1A A

—
l—
- l
-
||

ALDIGIM EGITIMLER

EYLEM
EGRICE
KIMDIR

1975 dogumluyum..

1997 Kirikkale Unv.
Mezunuyum. 2018

Anadolu Unv. EMLAK VE
EMLAK
YONETMENLIGINDEN
MEZUN OLDUM .

2018 Yilinda RE/MAX’ |1
oldum.
Gayrimenkulde Piyasa
Analizi ve Pazarlama
Alaninda Uzmanhk
Calismalarniyla Hizmet
Vermekteyim.
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INSANLAR NE DEMIS?

Caliskanhginiz ve enerjiniz
sayesinde evimi cok kisa stlirede
kiraya verdiniz tesekkiirler.
Yorulmadan kisa slrede kiraya
vermis oldum evimi para
kaybetmemi engellediniz.Her sey
icin cok tesekkiir ederim Eylem
Hanim sagolun

ERSIN KARA

Kafamdaki o ilgisiz kotli emlakgi
imajini degistirdiniz, kafamda hig bir
soru isareti birakmadan bitln
sorularimin cevaplarini aldim.ilginiz
ve hersey icin tesekkirler, iyi
¢alismalar

FULYA EVGEN

Ev almaktan vazgegmis olsamda
gosterdiginiz ilgi alakadan dolayi
¢ok memnun kaldim.Daha sonraki
yatirnmlarimda sizinle ¢aligmaktan
memnuniyet duyacagima eminim.
Tesekkur ederim.

ENES FURKAN AKIN




SATILDI

SATILDI
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SONUCLANDIRDIGIM BAZI ISLEMLERIM

RE/MAX NOTE

SATILDI SATILDI

RE/MAX SINCAN OSMANLY MARALLES!
‘ERENLER SITESI 3ot

RE/MAX NOTE RE/MAX NOTE

SiZDE GAYRIMENKULUNUZUN BURADA YER ALMASINI iSTIYORSANIZ
BENIMLE iLETiISIME GECEBILIRSINIiZz.




RE/MAX TABELASI

OZELLIKLER SAYFASI

OFiS iCi PORTFOY TANITIMI

HABERINIZ VAR MI? KARTI

PAZARLAMA PLANIM

COZUM ORTAKLARI iLE PAYLASIM

ACIK DAVET




BASILI MECRA iLANLARI

E-POSTA VE SMS

ILAN SITELERINDE YAYINLAMA

PROFESYONEL FOTOGRAF VE VIDEO

REMAX.COM.TR iLANI

SOSYAL MEDYA iLANI
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1.

FIYAT

Bu zorlu rekabet ortaminda
gayrimenkulliniz icin

en uygun satis fiyatina nasil
karar vereceksiniz?

EVINIZi

KENDINIZ mi
SATMAYI
DUSUNUYORSUNUZ?

SATILIK

2.

ZAMAN

Gayrimenkullintizt satmak icin
her glin ne kadar

zaman ayirmayi
dislintyorsunuz?




S.

MUSTERI DEGERLENDIRME
Gayrimenkullintize alici ¢cikacak
potansiyel musterileri
degerlendirme islemi konusunda
deneyiminiz var mi?

6.

GUVENLIK

Satis esnasinda
evinizin kapisini kime
aclyor olabileceginizi
hic diistindlintiz mi?

MULKUNOZO
7 BASARIYLA
PAZARLAMAYA HAZIR

MISINIZ?




(3

SIZLERE NE GIBI AVANTAJLAR SAGLAR?

EMBX

EYLEM EGRICE
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EYLEM EGRICE
SiZIN ICIN
NELER YAPAR?

ADAY DEGERLENDIRME

MUHTEMEL ALICILAR iLE BULUSMA
SAGLAR, PAZARLIK YORUTUR
VE TEKLIFLERI ALIR.

KAPARO VE SOZLESME FINANSAL DESTEK

KABUL EDILEN TEKLIF iCIN : ~ ALICIADAYLARI iCiN ‘
SOZLESMEDEN SATISA A IHTIYAC DUYDUKLARI TAKDIRDE

KADAR TUM SURECLERI 4 — ~ ENUYGUN KREDI
PLANLAR Y TR IMKANLARINI SUNAR.

PARA TRANSFERI : | SATIS SONRASI HiZMETLER

SATIS ISLEMi GERGEKLESIRKEN w SATIS SONRASI GEREK DUYULAN
ALICI VE SATICI iGIN : TUM BUROKRATIK ISLEMLERI
GUVENLI PARA TRANSFERINI i ‘ TAKIiP EDER VE COZUME
SAGLAR. ' ULASTIRIR.

RAPORLAMA EGITIM

BASTAN SONA TUM SUREGTE TUM BU HIiZMETLERI
YAPILAN BUTUN iSLEMLERI GELISTIRMEK iGIN SUREKLI
DUZENLI PERIYOTLARLA OLARAK MESLEKI EGITIMLERE
BILGILENDIRME YAPAR. KATILIR.




MULKUNUZU SATACAK
DOGRU GAYRIMENKUL DANISMANI

Gayrimenkullinliizii satmak hayatinizda vereceginiz en blylk
kararlardan birisidir.

Bu karari verirken, glvenilir ve tecribeli bir gayrimenkul
danismaninin sizi temsil etmesinin, cok blyuk kolaylik, zaman
ve para tasarrufu saglayacagindan emin olmalisiniz.

Bir gayrimenkul danismani secerken dikkat etmeniz gereken
bazi noktalar;

Gayrimenkul danigsmani size giiven telkin ediyor mu?

Gayrimenkul danismani sizin gayrimenkuliiniize uygun
miuisteriyi bulabiliyor mu?

Gayrimenkul danismanlik firmasi giivenilir, taninmis ve
kurumsal mi?

Gayrimenkul danismanlik firmasi giinlimiiziin teknolojilerini
kullaniyor mu?

Emlak konusunda egitimli mi?

Gayrimenkuliiniizle ilgili galismalari size rapor ediyor mu?

Gayrimenkuliiniize uygun satilabilir fiyatini analiz edebiliyor
mu?

Eger bu sorulariniza olumsuz veya kagcamak cevaplar
alirsaniz, baska bir temsilci aramaniz akillica olacaktir.

Gayrimenkullinliizii pazarlayacak dogru insani bulmak,
diger bitln unsurlar kadar 6nemlidir.



REMBX nore

Gayrimenkul pazarlamasi uzmanlik ister,
uzmanhk ise tecriibe ve egitim
demektir.

Gelin gayrimenkuliiniizii uzman ellere, egitimli, profesyonel kisilere teslim
edin.

Amacim;

Muhtemelen sikici ve zor gegmesi beklenen, tatsiz siirprizlerle dolu satis ve
kiralama siirecini, sorunsuz bir sekilde noktalamak ve sadece bu
gayrimenkuliiniiz igin degil dmiir boyu gayrimenkul danismaniniz olmaktir.

Profesyonel Gayrimenkul Danismaniniz;

e Sizin igin ¢alisacak,

e Reklam masraflarini kendi karsilayacak,

e Sadece basarili olursa hizmet bedeli alacak.

Birlikte calisabilmek dilegiyle.
Saygilarimla

ODULLU DANISMAN

BOLGEDE CIRO 1.Si

EYLEM  EGRICE

Gayrimenkul Danigmani

eylemegrice@gmail.com b

+9053883203 14 &,
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Gayrimenkul Danismani

® 05388320314
B eyleme@remax-note-ank.com
B www.remax.com.tr/note

@& Eryaman Mah. Dildevrimi Cad.
285. Sok. No:5/4 06824 -
Etimesgut / Ankara RE/MAX
Note

RE/MAX



EYLEM EGRICE HIZMET TAAHHUTU

« EYLEM EGRICE ile imzalayacaginiz sozlesmeye dayali olarak _
gayrimenkuliiniizii en etkili bicimde pazarlamak icin agagidaki hizmetleri
saglamayi taahhiit eder.

* 1. Gayrimenkuliiniiziin satigs eylem planm1 kapsaminda; -Gayrimenkuliiniiziin
en etkili ortamlarda tanitiminin yapilmasi -Gayrimenkuliiniiziin veri
tabanimizdaki u)‘gun alicilara ve gayrimenkuluniizle ilgili soru soran alici
adaylarina tanitilmasi -Gayrimenkuluniiziin internette, sosyal aglarda ve

irketimizde siirekli olarak tanitilmasi

. Fiyat Tayini: -Gayrimenkuliiniiziin tiim 6zelliklerinin ortaya koyuldugu ve
bolgedeki benzer 6zelliklere sahip tim diger satihk emsallerle
kiyaslamasinin yapildig: kapsamh yazili ve detayh bir pazar aragtirmasi
hazirlanmasi -Gayrimenkuluniiziin , 6zellikleri son déonemde satilmig diger
emsalleriyle kiyaslanarak , rekabetci olabilmek icin dogru fiyat belirlenmesi

*3. Gayrimenkuliiniizi l((gergkiyonj_sq) satisa en iyi nasil hazirlayabileceginiz
konusunda damigsmanhk -Milkuniiziin alicilar goziindeki degerini yiukseltmek
|¢;__mce[_qp_|Ir_|;|a5|__gerekenler konusunda danigsmanhk yapilmasi -Uygun
gordugiuniuiz diizenlemeler icin yapilmasi gerekenler ile ilgili dogru ¢6ziim
ortaklarinin sunulmasi

*4.Gayrimenkuliiniiziin profesyonel fotograflanmasi -Uygunsa, .
gayrimenkuliiniiziin bitiin olumlu 6zelliklerini yansitir Gekilde fotograf veya
video cekimi yapilmasi -Dijital ortamda miilkiiniizii géren alici1 adaylari
goziinde millkiiniizii diger kotiu fotografli miilklerin oniine ¢ikariimasi

*5. Miilkiiniiziin AfiGlenmesi -Miilkiiniiziin uygun yerlerine ve cephelerine ,
satihk afiglerin asilmasi ( REMAX tabelasi alicilar icin ciddi bir miknatis
gorevi yapmaktadir )

*6. Alic1 Kayit ve Takibi -Alicilarla ilgili bilgilerin ve alicilarin
gayrimenkuliiniiz hakkindaki goriuglerinin kaydedilecegi basit bir form olan
ev gosterme formu sayesinde ziyaretlerin kontrol altinda tutulmasi

7. Milkiinizin_ , takimmma ve diger REMAX hlara ve diger ga¥rimenkul
profesyonellerine tanitimi - Gayrimenkuliiniiziin ofisimdeki ‘(um gayrimenkul
danismanlarina ) satis ekibime, REMAX ’in diger ofislerindeki
meslektaslarima ve uygunsa dl?er gayrimenkul sirketlerine ve rakip
irketlerde calisan gayrimenkul danismanlarina tanitilmasi
?Gayrlmenkulunuze en uygun alici, bunlardan herhangi birinden gelebilir)

*8.Gayrimenkuliiniiziin internette tanitilmasi - Giiniimiiz teknoloji gagmda ’
internet siteleri pek ¢cok alicinin aragtirma yapmaya bagladig: kanaldir .
Miilkiiniiz remax.com.tr nin yanisira en ¢cok alicinin ziyaret ettigi
hurriyetemlak.com, sahibinden.com’da da aktif bir sekilde yayinlanacaktir

9.Alciya finansman konusunda yardimci olunmasi - Gerekiyorsa aliciya
finansman olanaklan konusunda yardimci olabiliyoruz. Finansman,
aneH::klc? alicinin gayrimenkulii satin alip alamayacaginin belirleyicisi
olmaktadir.

*10. Gayrimenkuliiniizii satmak i(;iin yapilan biutin cahismalar hakkinda

dizenli olarak , haftada 1 s6zlii , her 4 haftada 1 yazili olarak gayrimenkuliin

satilmasi icin yapilmig tim faaliyetler, alici ziyaretleri, tanitim ve reklam
ahsmalari, gayrimenkuliiniizii gérmiis olan alicilarin geri bildirimleri, vs.
akkinda bilgiler iceren yazih bir raporla bilgilendirilmeniz.

11. Gayrimenkuliiniize gelen biitiin tekliflerle ilgili iGlemlerin yapilmasi,
fiyat ve kosullar hakkindaki pazarlik siirecinin yonetilmesi. Araci olarak
ustlendigimiz gorev, teklif ve s6zleGme siireclerini kolaylaGtirmaktadir.

12. Gayrimenkuliin satis ve tapu islemleri icin gerekli tiim idari islerin ve
formalitelerin takibinin yapilmasi.

*Tarih : Adi-Soyadi : EYLEM EGIRCE Imza:



